
Warum eine Factoringversicherung sinnvoll ist
Viele Unternehmen geraten zunehmend unter finanziellen Druck. Banken geben 
Kredite zurückhaltender, Forderungslaufzeiten verlängern sich und die Zahl der Unter-
nehmensinsolvenzen steigt. Gleichzeitig erwarten Lieferanten schnellere Zahlungen. 
Diese Entwicklungen erschweren die Liquiditätsplanung, binden Working Capital und 
erhöhen die Anfälligkeit der Lieferketten. Factoring setzt genau hier an: Statt lange auf 
Zahlungseingänge oder auf zusätzliche Kreditlinien zu warten, wird Kapital sofort frei-
gesetzt, das Risiko von Zahlungsausfällen sinkt und die finanzielle Stabilität nimmt zu.

Welchen Nutzen bietet 
Factoring?
•	 Sofort mehr Liquidität
•	 Bankenunabhängige Finanzierung
•	 Bis zu 100% Schutz vor 
	 Zahlungsausfällen
•	 Verbesserte Finanz- und 
	 Unternehmenskennzahlen
•	 Stärkere Wettbewerbsfähigkeit
•	 Administrative Entlastung 
	 (modellabhängig)

Wer sollte sich versichern? 
•	 Unternehmen mit hohem 
	 Forderungsbestand
•	 Wachstumsorientierte und 
	 expandierende Unternehmen
•	 Unternehmen mit saisonalem Umsatz
•	 Unternehmen mit erhöhtem 
	 Ausfallrisiko
•	 Unternehmen mit begrenzten 
	 Kreditlinien bei Banken
•	 Unternehmen im internationalen 
	 Geschäft

Wer ist versichert?
•	 Der Factoring Kunde
	 (das Unternehmen)
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FACTORING
Für mehr unternehmerische  
Freiheit



FACTORING
Versicherungsleistungen
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Bis zu 100% Schutz vor Forderungsausfall

Schutz vor Zahlungsunfähigkeit

Stärkung und Erhöhung der Liquidität

Mag. Thomas Tauscher – Leitung Vertragstechnik

T	 +43 (0) 316 / 32 29 16-20
E	 thomas.tauscher@fup.at
www.fup.at

Versicherungsmakler Fuchs & Partner GmbH
Schubertstraße 39, 8010 Graz
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FUP riskmanagement Wien GmbH
Doningasse 12/1/5, 1220 Wien

Überlegen Sie:
•	 Liefern Sie Waren an Kunden und vergeben ein Zahlungsziel? 

•	 Erbringen Sie Ihre Dienstleistung für Ihre Kunden und warten anschließend auf Ihr Geld? 

•	 Sind bestimmte Bilanzkennzahlen für Ihr Unternehmen wichtig? 

•	 Wollen Sie sich etwas unabhängiger von Ihren Hausbanken finanzieren? 

•	 Hatten Sie in der Vergangenheit schon mal Forderungsausfälle?

•	 Haben Sie auch Kunden im Ausland und bräuchten bei Zahlungsverzug einen international aufgestellten 

	 Partner an Ihrer Seite?

•	 Wächst Ihr Unternehmen so schnell, dass Ihre Hausbanken Schwierigkeiten haben, Ihren stetig wachsenden 

	 (Finanzierungs-)Bedarf zu decken?

•	 Haben Sie eine Tochtergesellschaft, die Sie finanziell auf eigene Beine stellen möchten?

Bei Interesse an weiterführenden Informationen wenden Sie sich gerne an uns.

Leistungen des Versicherers 


